Zzp'ers zijn geen
schijnzelfstandigen

Volgens de Aannemersfede-
ratie Nederland (AFNL)
zouden zzp'ers niet geinte-
resseerd zijn in een duur-
zame bedrijfsvoering.
Zzp'ers wegzetten als schijn-
zelfstandig en uitsluitend uit
op financieel gewin is onge-
past, meent Winfried
Weinans.

Op 13 januari kopte Cobouw dat de
ANFL een verbod wil op het

- uitzenden van zzp'ers. De week

daarna berichtte FNV de NMa te
hebben ingeschakeld in verband
met een concurrentiebeding dat
door een zzp-bemiddelaar wordt
gebruikt. De AFNL sprak over
“schijnzelfstandigen, niet geinteres-
seerd in een duurzame bedrijfsvoe-
ring” en signaleerde een nieuw
soort koppelbaas: “in driedelig
blauw en eeni mooi kantoor”. De
FNV had het over “een schrijnend
voorbeeld van buitensporige
vormen van concurrentiebeding
waarmee zzp'ers worden opgeza-
deld”.

Betekent dit dat de jacht op zzp'ers
en bemiddelaars is geopend? Als
detacheerder van timmerlieden die
tevens acquisitie verricht voor een
cooperatie van zzp'ers willen wij
hier graag op reageren. ’

Feit is dat het aantal zzpers in de
bouw toeneemt en het aantal
werknemers af. Feit is ook dat er

- door (hoofd)aannemers regelmatig

zzp'ers worden ingeschakeld. Dit
gebeurt rechtstreeks én door

‘tussenkomst van bemiddelaars.

Uiteraard ook door leden van AFNL.
De groep van zzp'ers die regelmatig

" gebruik maakt van de diensten van

een bemiddelaar is groot. Deze
groep wegzetten als “schijnzelfstan-
dig, uitsluitend uit op financieel
gewin” is ongepast.

“Voor het inschakelen van een

bureau door zzp'ers zijn vele
redenen: slecht in acquisitie, geen
administratieve vaardigheden,

gemak;, tijdswinst enzovoorts. Dit
zijn bedrijfsmatige beslissingen,
zodat de ondernemer toekomt aan
waar hij goed in is. Waarom getuigt
zo'n beslissing in 90 procent van
alle bedrijven van goed onderne-
merschap, maar is het bij zzp'ers
aanleiding voor de kwalificatie
“schijnzelfstandige”?

Er zijn veel administratiekantoren
in Nederland. In alle sectoren. Ook
zijn er bedrijven gespecialiseerd in
contacten te leggen of zelfs verkoop
bedrijven voor andere bedrijven.
Waarom is dit in het geval van
zzp'ers plotseling “koppelbazerij in
driedelig blauw”? '
Overal waar partijen zaken met
elkaar doen proberen partijen hun
belangen veilig te stellen. De
opdrachtnemerwil zijn product/

diensten zo duur mogelijk verkopen

AFNL heeft blijkbaar
last van concurrentie
door zzp'ers

en vrijheid inbouwen. De opdracht- -

gever wil een lagere prijs, dwingen-
de voorschriften en afspraken voor
de toekomst. Een concurrentiebe- -
ding is zo’'n afspraak voor de
toekomst, waarbij opdrachtgever
zijn positie wil beschermen.
Resultaat van de onderhandelingen
is een contract, waarbij partijen
zich begrenst weten door het
overeenkomstenrecht. Zo gaat dat
in 99 procent van de gevallen.
Waarom moet een concurrentiebe-
ding in het geval van een zzp'er
opeens zomaar geschrapt worden?
Natuurlijk kan men discussiéren
over de strekking van concurrentie-
bedingen voor zzp'ers. Natuurlijk
zijn er bedrijven die misbruik
maken van zzp'ers. Zowel bemidde-
laars als aannemers. Natuurlijk zijn
er onder de ruim 60.000 zzp'ers in

de bouw schijnzelfstandigen 7
aanwezig. We mogen de ogen niet
sluiten voor misstanden in de
bouw. Van bouwfraude via sociale
verzekeringsfraude tot zelfs
zwartwerken, onze branche is er
niet altijd eentje om trots op te zijn.
Wij vinden dat geen reden tot
generaliseren en een hele groep
weg te zetten.

Vaardigheden

De afgelopen jaren hebben veel
aannemingsbedrijven gebruikt
gemaakt van bureaus welke zzp'ers
bemiddelen. Vele zzp'ers hebben
gewerkt voor aannemers waar ze
anders nooit mee in contact waren
gekomen. Aannemers waren
geholpen met de ingehuurde
zzp'ers omdat deze over vaardighe-
den beschikten welke ze binnens-
huis niet hadden. Zzp'ers hoefden
zich geen zorgen te maken over
acquisitie, facturering en incasso. -
Aannemers kregen middels één
telefoontje of muisklik toegang tot
grote bestanden zzp'ers.

Waar partijen anderhalfjaar
geleden samenwerkten, worden nu. -
de messen geslepen. Hoewel
iedereen aan zijn hachje moet
denken, blijft het opmerkelijk: waar
twee partijen (AFNL en FNV) hoog
opgeven over vrije concurrentie
doen zij het tegenovergestelde:
trachten concurrentie uit te
schakelen. In dit geval zijn dus de
zzp'ers en bemiddelaars de pineut.
AFNL heeft blijkbaar lastvan -
concurrentie door zzp'ers, de FNV
maakt zich zorgen over de concur-
rentie die hun leden in dienstver-
band ondervinden van zzp'ers.

Nu de bouwmarkt in crisis verkeert
zou het goed zijn om één element
uit het nieuwjaarsverhaal van AFNL
wel op te pakken: “in plaats van
elkaar de tent uit te vechten,zouden
partijen in de bouw - klein en groot
-de handen ineen moeten slaan.”
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